Paradores
mejora su
ebitda un
162% hasta
16,5 millones

Expansién. Madrid

Paradores obtuvo un resulta-
do bruto de explotacion (ebit-
da) de 16,5 millones de euros
en 2014, un 162% mas que un
afio antes, en un ejercicio en el
que los ingresos crecieron un
9,3%, segin el Ministerio de
Industria, Energia y Turismo.
Lamejora se debe, fundamen-
talmente, a un aumento de la
actividad por primera vez en
cincoafios, al crecer el ntimero
de habitaciones vendidas, mas
de 74.000 respecto a 2013,y el
indice medio de ocupacion en
cuatro puntos. También con-
tribuy6 el incremento del 1,2%
del precio del alojamiento res-
pecto a 2013 y al aumento del
10% del niimero de cubiertos
vendidos. Durante la firma del
convenio entre Paradores y el
Grupo de Ciudades Patrimo-
nio delaHumanidad, el minis-
tro de Industria, José Manuel
Soria, apunt6 que la cadena
hotelera publica esta cum-
pliendo consu plan de negocio
pararecobrarlasendadelare-
cuperacion.

Sobre el modelo de negocio
de franquicias, dijo que el ob-
jetivo de este plan, sobre el
que se esta trabajando, es di-
versificar la estrategia de Pa-
radores para exportarlo a
otros paises. “Estamos ante
una etapa distinta, no hay que
mirar atras”, afirmo, para afia-
dir que Paradores es “un acti-
VO y un instrumento impor-
tante para el sector turistico
en Espaiia”, y que el Gobierno
apuesta por una red “autosu-
ficiente y rentable”.

Presenciainternacional
Soria indico que este modelo
servird para dar un especial
apoyo a los Paradores mas pe-
queiios para impulsar su pre-
sencia a nivel internacional.
La cadena tiene, en palabras
del ministro, un papel clave
como dinamizadora del turis-
moy del desarrollo local.
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EL EDIFICIO NO TIENE INQUILINOS/ |_a inmobiliaria, participada por
Realia, invierte mas de 27 millones en adquirir Goya 29.

Rocio Ruiz. Madrid

No solo grandes fondos inter-
nacionales y las nuevas Soci-
mis invierten en el ladrillo in-
mobiliario. También las em-
presas mas historicas del sec-
tor se han sumado al furor in-
versor cerrando operaciones
tras afos de sequia. Este es el
caso de la inmobiliaria Her-
manos Revilla, controlada
por los familia Revilla San-
chez y participada por la coti-
zada Realia, que acaba de ce-
rrar la compra de un edificio
de oficinas en la calle Goya de
Madrid.

El inmueble, con unos
5.000 metros cuadrados de
superficie de oficinas, alber-
g0 durante afios la sede de la
compaiiia de servicios de em-
pleo Adecco. Hermanos Re-
villa ha pagado al family office
catalan Alhambra mas de 27
millones de euros por el edifi-
cio, segun fuentes inmobilia-
rias. El grupo Alhambra com-
pro el edificio en 2009 a Me-
trovacesa, que fue reformado
en 2012 y desde entonces se
encuentra vacio. “La compra
de un edificio vacio demues-
tra la confianza que existe
porque se va a alquilar y bien,

Caracteristicas
de la operacion

@ Hermanos Revilla ha
comprado a Grupo Alhambra
el edificio de Goya 29, situado
en el centro de Madrid y
antigua sede de Adecco.

@ El edificio, ahora vacio,
tiene 87 plazas de parking

y 5,000 metros cuadrados de
oficinas. Puede alquilarse
entero o por plantas.

@ La compra de un edificio
vacio, que se va a reformar, es
una prueba de la tendencia
positiva que experimenta el
mercado de oficinas.

gracias alamejora del merca-
do de oficinas, especialmente
dentro del area financiera”,
comenta Martin Perea, di-
rector de Gabinete Inmobi-
liario, consultora que ha in-
termediado en la operacion.
En 2014, de los 6.471 millo-

nes invertidos en activos no
residenciales, 2 520 millones
fueron para comprar ofici-
nas.

Tras la compra, Hermanos
Revillacomenzara trabajar en
la actualizacion del inmueble,
una rehabilitacion integral
que esta previsto que finalice
el proximo afio. “El objetivo
es alquilarlo, ya sea a un tinico
inquilino o por plantas, inclu-
somoddulos”, explica Perea.

Goya 29 entra a formar par-
te dela selecta cartera de acti-
vos de Hermanos Revilla, que
incluye el centro comercial El
Jardin de Serrano, asi como
oficinas en Goya, Velazquez,
Claudio Coello y Principe de
Vergara. Ademés, posee el in-
mueble de Castellana 41.

La inmobiliaria, controlada
por Antonio, Carmen y Mar-
garita Revilla Sanchez, logro
unas ventas de 26,47 millones
de euros, con un beneficio de
11,65 millones, segtin figuraen
las dltimas cuentas presenta-
das en el Registro Mercantil,
correspondientes al ejercicio
2013. Realia tiene un 9,56%
del capital.
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CTH adquiere un
complejo con 150
viviendas en Malaga

R. Ruiz.Madrid

La sociedad inmobiliaria
CTH Capital, en representa-
cion de un fondo noruego, ha
cerrado la compra del com-
plejoresidencial Golf Hills Vi-
llage, situado en Estepona
(Mélaga).

La adquisicion se ha reali-
zado a través de un proceso
de subasta en sobre cerrado, y
no se hahecho publica la cifra
final aunque superaba la can-
tidad pedida inicialmente. El
importe de salida de este
complejo, a precio de tasa-
cion, era de 7,3 millones de
euros. El activo, procedente
de una adjudicacion judicial,
cuenta con 152 viviendas, 158
garajesy 67 trasteros. En total,
mas de 14.760 metros cuadra-
dos de superficie rasante. La
promocion, subastada por la
consultora BNP Paribas Real
Estate, se encuentra urbani-
zada en un 95%, segun figura-
ba en la documentacion pre-
sentada a los inversores. Es
decir, el fondo debera abordar
la construccion de las zonas
comunes.

Para ello, CTH (firma espa-
fiola aunque con sede en Lon-
dres) ha cerrado una joint
venture con la promotora
Jamsa, con mas de 40 afios de
experiencia en el desarrollo
de viviendas. “La operacion

s#e Ld

viene a confirmar el interés de
los inversores internacionales
por los activos espafioles y de
cOmo estan adoptando estra-
tegias de valor afiadido para
entrar en nuestro mercado,
€omo en este caso, en que se
necesita finalizar la construc-
cion”, explica Irene Valbue-
na, directora de Subastas de
BNP Paribas Real Estate.

Mercado residencial

La venta de este complejo tu-
ristico refleja el regreso de la
actividad al mercado residen-
cial turistico en zonas como la
Costadel Sol, donde las ventas
de viviendas, tanto a particula-
res extranjeros Como naciona-
les, ha comenzado a repuntar.
“En 2014, Marbella y Estepo-
na han registrado un incre-
mento del 15% en el nimero
deunidades residenciales ven-
didas con respecto a 2013. Pre-
vemos que el regreso de com-
pradores britanicos y de paises
nordicos sera particularmente
importante este afio en la Cos-
ta del Sol”, explica Patricio Pa-
lomar, director de Alternative
Investment de CBRE, consul-
tora que ha asesorado al com-
prador en esta operacion.

En total, la inversion en ac-
tivos inmobiliarios en Espafia
supero los 9.000 millones de
eurosen 2014.

El complejo residencial y de golf esta situado en Estepona (Malaga).
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